
بیزینس پلن شرکت ساختمانی فعال در ساخت برج ھای مسکونی در شھرھای پرجمعیت

خلاصھ اجرایی
این بیزینس پلن براي یک شرکت ساختمانی طراحی شده که در زمینه ساخت برج هاي مسکونی در 
شهرهاي پرجمعیت کشور فعالیت دارد. هدف اصلی شرکت، پاسخ به نیاز روزافزون بازار به واحدهاي 
مسکونی استاندارد و باکیفیت در مناطق شهري متراکم است. در این برنامه، جزئیات اجرایی ساخت، 
بودجه ریزي، تحلیل بازار، و ساختار تیم اجرایی پروژه ارائه شده تا سرمایه گذاران و ذي نفعان با مسیر 

کلی رشد و موفقیت پروژه آشنا شوند.
 

تحلیل بازار و رقبا
با افزایش مهاجرت به شهرهاي بزرگ و رشد تقاضاي مسکن، بازار ساخت برج هاي مسکونی شاهد 

رقابت شدید میان شرکت هاي ساختمانی شده است. با این حال، کمبود زمین مناسب، افزایش قیمت 
مصالح، و نیاز به ساخت وسازهاي اصولی، فرصت مناسبی را براي شرکت هایی فراهم کرده که بتوانند 

پروژه هاي خود را با کیفیت بالا و برنامه ریزي دقیق به انجام برسانند.
تحقیقات میدانی نشان می دهد که در مناطق مرکزي و شمالی کلان شهرهایی مثل تهران، مشهد و 

اصفهان، تقاضا براي واحدهاي مسکونی لوکس و نیمه لوکس همچنان روند صعودي دارد. رقبا بیشتر 
بر ساخت سریع و فروش زودهنگام تمرکز دارند، در حالی که این شرکت با رویکرد تمرکز بر کیفیت 

ساخت، طراحی معماري به روز، و تحویل به موقع، قصد تمایز در بازار دارد.
 
 

برنامھ ساخت و فروش
پروژه نمونه شامل ساخت یک برج 15 طبقه در منطقه اي پر تقاضا از شهر تهران است که در سه فاز 

18 ماهه اجرا خواهد شد:
فاز اول: طراحی و اخذ مجوزها (3 ماه)·
فاز دوم: عملیات خاکبرداري و سازه (9 ماه)·
فاز سوم: نازك کاري و تحویل واحدها (6 ماه)·

فروش واحدها از پایان فاز دوم آغاز خواهد شد و پیش فروش به صورت اقساطی انجام می گیرد. 
واحدها در متراژهاي متنوع طراحی شده اند تا پاسخگوي طیف وسیعی از خریداران باشند.



 
 

پیش بینی مالی
برآورد هزینه هاي اجرایی پروژه:

خرید زمین و مجوزها: 45 میلیارد تومان·
ساخت و مصالح: 75 میلیارد تومان·
دستمزد و مدیریت پروژه: 20 میلیارد تومان·
هزینه هاي تبلیغات و فروش: 5 میلیارد تومان·
هزینه هاي پیش بینی نشده: 5 میلیارد تومان·

کل سرمایه گذاري: 150 میلیارد تومان
پیش بینی فروش: 

در صورت فروش کامل 80 واحد در متراژهاي مختلف، درآمد پیش بینی شده معادل 225 میلیارد 
تومان خواهد بود. 

سود خالص تخمینی: 75 میلیارد تومان طی بازه 2 ساله.
 
 

ریسک سنجی پروژه
در این پروژه ریسک هاي زیر شناسایی و براي هرکدام برنامه ریزي شده است:

افزایش ناگهانی قیمت مصالح: عقد قرارداد بلندمدت با تأمین کنندگان·
تاخیر در مجوزها: همکاري با مشاوران محلی مجرب·
فروش نرفتن واحدها طبق پیش بینی: کمپین بازاریابی هدفمند و اعطاي تسهیلات خرید·
تغییرات در سیاست هاي شهري یا محدودیت هاي جدید ساختمانی: تعامل مستمر با نهادهاي ·

مرتبط
 
 

توضیح پایانی: 
این نمونه صرفاً به عنوان یک الگو تهیه شده است و جایگزین بیزینس پلن اختصاصی نمی باشد. براي 



تهیه یک بیزینس پلن دقیق، متناسب با موقعیت، اهداف و سرمایه پروژه خود، می توانید با ما در 
مارکتینگ سحاب تماس بگیرید و طراحی بیزینس پلن اختصاصی خود را به ما بسپارید.


