
نمونھ بیزینس پلن صادرات خشکبار (پستھ) بھ کشور عمان
 

1. معرفی کسب وکار و ایده صادراتی
شرکت ما قصد دارد پسته هاي مرغوب ایرانی را به بازار کشور عمان صادر کند. هدف 
اصلی، ارائه محصولی با کیفیت بالا و بسته بندي مدرن براي جذب مشتریان عمانی و 

افزایش سهم بازار خشکبار ایران در این کشور است.
 
 

2. تحلیل بازار کشور عمان
بازار خشکبار در عمان رشد خوبی دارد، با توجه به فرهنگ مصرفی سالم و علاقه به 
محصولات طبیعی، تقاضا براي پسته باکیفیت بالا رو به افزایش است. رقابت اصلی با 
کشورهاي آمریکا و ترکیه است ولی قیمت رقابتی و کیفیت بالاي پسته ایرانی مزیت 

رقابتی ماست.
 
 

SWOT 3. تحلیل
نقاط قوت: کیفیت بالاي پسته ایرانی، قیمت رقابتی، تجربه صادرات·
نقاط ضعف: آشنایی کم بازار عمان با برند ما، هزینه هاي لجستیک·
فرصت ها: بازار رو به رشد عمان، قراردادهاي تجاري دو جانبه·
تهدیدها: قوانین گمرکی سخت گیرانه، نوسانات ارزي، رقابت قوي·

 
 



4. مدل کسب وکار
تمرکز بر مدل  :B2Bهمکاري با واردکنندگان، فروشگاه هاي زنجیره اي و عمده فروشان 

عمان. همچنین فروش آنلاین به مصرف کنندگان نهایی از طریق پلتفرم هاي محلی.
 
 

5. برنامه بازاریابی
طراحی برند بین المللی و بسته بندي جذاب·
حضور در نمایشگاه هاي بین المللی خشکبار در عمان·
تبلیغات هدفمند دیجیتال در شبکه هاي اجتماعی عمان·
ارائه نمونه رایگان براي جذب مشتریان جدید·
تخفیفات فصلی و جشنواره ها·

 
 

6. برنامه عملیاتی
خرید و تامین پسته از باغداران معتبر ایران·
فرآوري، بسته بندي و آماده سازي محصولات طبق استانداردهاي بین المللی·
هماهنگی حمل و نقل از ایران به عمان از طریق بندر عباس و بندر صلاله·
انبارداري و توزیع در عمان به صورت محلی براي تحویل سریع·

 
 

7. ساختار تیم و منابع انسانی
مدیر پروژه صادرات·
کارشناس بازار عمان·
مسئول لجستیک و حمل ونقل·



تیم بازاریابی و برندینگ·
حسابدار و تحلیلگر مالی·

 
 

8. تحلیل مالی و پیش بینی درآمد
سرمایه اولیه: 500 هزار دلار براي خرید، بسته بندي و حمل ونقل·
پیش بینی فروش سال اول: 100 تن پسته با درآمد تقریبی 800 هزار دلار·
هزینه هاي عملیاتی ماهانه: 30 هزار دلار·
سود خالص پیش بینی شده: 150 هزار دلار در سال اول·
نقطه سر به سر در ماه هشتم فعالیت·

 
 

9. سنجش ریسک و برنامه مواجهه
ریسک هاي بازار: تغییر در قوانین گمرکی با رصد مستمر و ارتباط با اتاق بازرگانی·
ریسک هاي مالی: نوسانات نرخ ارز با استفاده از قراردادهاي پوششی·
ریسک هاي لجستیکی: همکاري با شرکت هاي معتبر حمل ونقل و انبارداري·
ریسک برندینگ: بازخوردگیري مداوم و اصلاح استراتژي هاي بازاریابی·

 
 

10. پیوست ها و مستندات
کاتالوگ محصول و بسته بندي·
مجوزها و گواهی هاي استاندارد محصول·
قراردادهاي احتمالی با واردکنندگان عمان·
جداول مالی و پیش بینی ها·



لطفاً توجه داشته باشید که این نمونه بیزینس پلن صرفاً به عنوان یک الگو و راهنماي 

کلی ارائه شده است و نباید به عنوان بیزینس پلن اصلی و کامل مورد استفاده قرار گیرد. 

براي دریافت مشاوره تخصصی و طراحی بیزینس پلن اختصاصی و متناسب با کسب وکار و 

بازار هدف شما، می توانید با تیم حرفه اي ما در مارکتینگ سحاب تماس بگیرید.

ما آماده ایم تا شما را در مسیر موفقیت صادراتی همراهی کنیم. 


