
نمونھ بیزینس پلن شرکت تولیدکننده مکمل گیاھی ضد استرس
 
 

خلاصه اجرایی
این طرح مربوط به یک شرکت ایرانی فعال در حوزه تولید مکمل هاي دارویی با تمرکز بر محصولات 
گیاهی براي کاهش اضطراب و استرس است. هدف اصلی این شرکت، توسعه یک برند قابل اعتماد در 
با  پزشک محور، همکاري  بازاریابی  بر  تمرکز  با  است،  ایران  داخلی  بازار  در  حوزه سلامت طبیعی 

داروخانه ها و بهره گیري از ظرفیت هاي تبلیغات علمی و بالینی.
و  زعفران  پایه عصاره سنبل الطیب،  بر  اختصاصی  فرمولاسیون  با  مکملی  نخست،  گام  در  شرکت 
بادرنجبویه تولید خواهد کرد. این محصول به صورت کپسول نرم ارائه شده و داراي مجوز سازمان غذا 
و دارو است. مزیت رقابتی محصول، ترکیب گیاهان ایرانی با پشتوانه علمی و بدون عوارض جانبی 

خواب آور می باشد.
در فاز اول، شرکت تمرکز خود را بر بازارهاي تهران، اصفهان و مشهد گذاشته و قصد دارد تا پایان 

سال دوم به 200 داروخانه طرف قرارداد برسد.
 
 

تحلیل بازار
بررسی وضعیت بازار داخلی مکمل هاي ضد استرس

بازار مکمل هاي گیاهی در ایران طی 5 سال گذشته رشد 12 درصدي سالانه داشته است.·
با افزایش فشارهاي اجتماعی، نیاز به مکمل هاي بدون نسخه براي کاهش استرس افزایش ·

یافته است.
گزینه · گیاهی  و مکمل هاي  داروهاي شیمیایی کمتر شده اند  به  علاقه مند  مصرف کنندگان 

جایگزین مناسبی هستند.
گروه هدف

افراد 25 تا 45 ساله شاغل در مشاغل پرتنش·
زنان خانه دار در شهرهاي بزرگ·
بیماران داراي اضطراب خفیف که تمایلی به مصرف داروهاي آرام بخش ندارند·

تحلیل رقبا



برند رقیب نوع محصول قیمت 
مصرف کننده

نقطه قوت نقطه ضعف

نوراویتا قرص آرامش 85,000 تومان توزیع گسترده ترکیب عمومی
هلسی لایف دمنوش گیاهی 45,000 تومان طعم مطلوب اثربخشی پایین

مکمل شرکت ما با تکیه بر فرمول علمی و جذب پزشکان عمومی و روان پزشکان، می تواند جایگاه 
مناسبی در این بازار پیدا کند.

 
 

تیم مدیریت
شرکت توسط تیمی متخصص در حوزه داروسازي گیاهی، بازاریابی پزشکی و مدیریت مالی هدایت 

می شود. (اشخاص فرضی)
مدیرعامل: 

فنی  فرمولاسیون مکمل هاي طبیعی، مدیر  داروسازي، سابقه 8 ساله در  – دکتراي  نرگس  دکتر 
پیشین شرکت زیست پزشک دارو.

مدیر بازاریابی: 
مهندس پویا  – کارشناس ارشد مدیریت بازرگانی، تجربه بازاریابی علمی در شرکت هاي رازك و دینه.

مدیر مالی: 
سعید – حسابدار رسمی، با سابقه همکاري با 5 شرکت دارویی بزرگ.

ساختار سازمانی شرکت در فاز اول چابک و ساده است، با تمرکز بر تولید، بازاریابی علمی، و مدیریت 
مالی هوشمند.

 
 

برنامه مالی
سرمایه اولیه مورد نیاز

تجهیزات تولید و بسته بندي: 6 میلیارد تومان·
هزینه اخذ مجوزها و ثبت برند: 500 میلیون تومان·
سرمایه در گردش براي 6 ماه اول: 2 میلیارد تومان·

پیش بینی فروش سه ساله



سال تعداد واحد فروش درآمد (میلیارد تومان) سود خالص (میلیارد 
تومان)

1404 500,000 واحد 15 2.5
1405 900,000 واحد 27 5.8
1406 1,300,000 واحد 40 9.2

نقطه سربه سر
در پایان ماه نهم فعالیت، شرکت به نقطه سربه سر عملیاتی خواهد رسید و هزینه ها با درآمد پوشش 

داده می شود.
 
 

پیوست هاي قانونی
پروانه تأسیس از سازمان غذا و دارو – شماره 98345-م·
مجوز تولید مکمل گیاهی کپسولی – شماره پرونده 14031204-د·
ثبت علامت تجاري مکمل با نام «نوراگیاه» در اداره ثبت علائم تجاري·
نمونه برچسب، بروشور محصول و نتیجه آزمایشات کنترل کیفیت·

 
 

توجه: 
ایرانی تولید مکمل گیاهی ضد  ارائه شده، یک طرح پایه فرضی براي شرکت  نمونه بیزینس پلن 
داروخانه اي  کانال هاي  از  بهره گیري  و  علمی  فروش  داخلی،  بازار  بر  آن  تمرکز  که  است  استرس 

می باشد. 
این نمونه صرفا به عنوان الگو و جهت آشنایی با ساختار بیزینس پلن طراحی شده است و به هیچ وجه 

جایگزین نسخه اختصاصی نمی باشد.
براي تهیه بیزینس پلن اختصاصی، دقیق و حرفه اي شرکت خود، با ما در آژانس مارکتینگ سحاب 

تماس بگیرید. ما در کنار شما هستیم تا طرحی برنده بسازیم.


