
تجارت آرمان  بازرگانی  بیزینس پلن شرکت  نمونه 

 

1. تحلیل بازار صادرات به کشورهاي عربی
بازار کشورهاي عربی به دلیل رشد جمعیت، افزایش مصرف مواد غذایی باکیفیت و تمایل به استفاده 
از محصولات طبیعی، فرصت مناسبی براي صادرات خشکبار ایرانی به شمار می رود. کشورهاي هدف 
شامل امارات، عربستان سعودي، کویت و قطر هستند که به خصوص در زمینه پسته، بادام و کشمش 
تقاضاي قابل توجهی دارند. با بررسی رقبا و نیاز بازار، تمرکز بر کیفیت محصول، بسته بندي مدرن و 

تحویل سریع از مزیت هاي رقابتی شرکت ما خواهد بود.
 
 

2. ساختار مالی و عملیاتی
سرمایه اولیه: 5 میلیارد تومان

منابع تامین مالی: ترکیبی از سرمایه شخصی و وام بانکی
تیم اجرایی:

مدیرعامل با 10 سال سابقه در تجارت خارجی
مدیر مالی با تجربه در کنترل هزینه ها

تیم فروش و بازاریابی فعال در کشورهاي هدف
عملیات:

تامین و واردات مواد اولیه از کشورهاي تامین کننده معتبر
انبارداري و کنترل کیفیت دقیق قبل از صادرات

استفاده از نرم افزارهاي مدیریت مالی و انبارداري براي بهبود عملکرد
 
 

3. جدول هزینه ها (برآورد ماهیانه)
ردیف هزینه مبلغ (تومان)

خرید مواد اولیه 1,500,000,000



انبارداري و نگهداري 200,000,000
حقوق و دستمزد 400,000,000

هزینه هاي حمل و نقل 300,000,000
بازاریابی و تبلیغات 150,000,000

سایر هزینه ها 100,000,000
جمع کل 2,650,000,000

 
 

4. نقاط قوت و تهدیدها
نقاط قوت:

تخصص و تجربه تیم مدیریتی در بازارهاي عربی·
کیفیت بالاي محصولات خشکبار ایرانی·
ارتباطات گسترده با تامین کنندگان معتبر و مشتریان نهایی·
بهره مندي از فناوري هاي نوین در بسته بندي و مدیریت زنجیره تامین·

تهدیدها:
نوسانات ارزي و تاثیر آن بر هزینه هاي واردات و صادرات·
رقابت شدید از سوي شرکت هاي محلی و بین المللی·
تغییرات قوانین تجارت خارجی و محدودیت هاي احتمالی·
ریسک هاي مرتبط با لجستیک و حمل و نقل بین المللی·

این نمونه بیزینس پلن صرفاً به عنوان یک الگو و راهنماي اولیه تهیه شده است و نباید به عنوان 

بیزینس پلن نهایی و کامل در نظر گرفته شود. براي دریافت مشاوره تخصصی و طراحی بیزینس پلن 

اختصاصی متناسب با کسب وکار خود، می توانید با ما در آژانس مارکتینگ سحاب تماس بگیرید و از 

خدمات حرفه اي ما بهره مند شوید.


