
دیجیتال محصولات  اینترنتی فروش  بیزینس پلن کسب وکار  نمونه   

Executive Summary)) 1. خلاصه اجرایی
کسب وکار ما یک فروشگاه اینترنتی براي فروش محصولات دیجیتال قابل دانلود از جمله قالب هاي گرافیکی، 
فایل هاي آموزشی، افزونه هاي وردپرس و ابزارهاي کاربردي طراحی است. هدف ما ایجاد یک مرجع قابل 
اعتماد براي طراحان، توسعه دهندگان و کاربران حرفه اي است که به فایل هاي باکیفیت و مقرون به صرفه نیاز 

دارند.
·FileMarket)) نام برند: فایل مارکت
·www.filemarket.ir :وب سایت
محصولات: فایل هاي گرافیکی، قالب سایت، افزونه، دوره آموزشی·
مشتریان هدف: فریلنسرها، طراحان، مدیران سایت ها، کاربران حرفه اي·
مزیت رقابتی: تنوع بالا، قیمت مناسب، پشتیبانی واقعی، خرید آسان و سریع·

2. معرفی محصول / خدمات
محصولات ما فایل هاي دیجیتال قابل دانلود هستند که پس از پرداخت، مستقیماً از حساب کاربري قابل 

دریافت هستند. 
مزایاي محصول:

بدون هزینه حمل ونقل·
تحویل فوري·
قیمت بسیار مقرون به صرفه·
امکان استفاده در پروژه هاي مختلف توسط خریدار·

3. تحلیل بازار هدف
بازار هدف شامل طیف گسترده اي از کاربران دیجیتال است:

طراحان سایت و گرافیست ها·
صاحبان کسب وکارهاي اینترنتی·
دانشجویان و تولیدکنندگان محتوا·
توسعه دهندگان وردپرس و برنامه نویسان·

جدول: رفتار کاربران بازار هدف
گروه کاربر نیاز اصلی حساسیت قیمت دفعات خرید ماهانه

طراح گرافیک PNG / PSD قالب، فایل متوسط 5-3 بار

http://www.filemarket.ir
http://www.filemarket.ir
http://www.filemarket.ir


مدیر سایت افزونه، قالب وردپرس بالا 2-1 بار
مدرس یا مدرسه 

آنلاین
فایل آموزشی، تمپلیت آموزشی کم 4-2 بار

4. تحلیل رقبا
بررسی فروشگاه هاي مشابه مانند ژاکت، راست چین، تم فارست و دیجیتال مارکت ها نشان می دهد که رقابت بر 

اساس تنوع، کیفیت فایل ها، قیمت و پشتیبانی است.
مزیت رقبا: برندینگ قوي، تعداد زیاد فروشنده·
ضعف رقبا: قیمت بالا، نبود پشتیبانی مستقیم، رابط کاربري پیچیده·

5. مدل درآمدي
ما از طریق فروش فایل دیجیتال کسب درآمد می کنیم.

منابع درآمد:
فروش مستقیم فایل (90٪ درآمد اصلی)·
فروش اشتراك ماهانه براي دانلود محدود·
همکاري در فروش با سازندگان فایل·

6. برنامه بازاریابی
استراتژي ما براي جذب مشتري و رشد برند شامل موارد زیر است:

سئو و تولید محتوا: جذب کاربران از طریق گوگل·
تبلیغات کلیکی و هدفمند: در گوگل ادز و شبکه هاي اجتماعی·
ایمیل مارکتینگ: براي اطلاع رسانی تخفیف ها·
سیستم همکاري در فروش: جذب بازاریاب دیجیتال·

7. ساختار هزینه ها
هزینه هاي اصلی ما به شرح زیر است:

دسته هزینه مبلغ ماهانه (تومان)
سرور و هاستینگ 2 میلیون

تولید محتوا 4 میلیون
تبلیغات 5 میلیون

طراحی و توسعه 3 میلیون
پشتیبانی مشتریان 2 میلیون

مجموع 16 میلیون

8. برنامه عملیاتی



فازهاي اجرایی به ترتیب زیر انجام می شود:
راه اندازي سایت و طراحی اولیه1.
بارگذاري فایل ها و دسته بندي دقیق2.
راه اندازي سیستم خرید و پرداخت3.
شروع تبلیغات دیجیتال4.
جذب بازخورد کاربران و بهینه سازي مداوم5.

9. پیش بینی مالی 6 ماهه اول
ماه فروش (تومان) هزینه ها (تومان) سود خالص (تومان)
1 5 میلیون 16 میلیون -11 میلیون
2 9 میلیون 16 میلیون -7 میلیون
3 13 میلیون 16 میلیون -3 میلیون
4 20 میلیون 16 میلیون +4 میلیون
5 26 میلیون 16 میلیون +10 میلیون
6 35 میلیون 18 میلیون +17 میلیون

نتیجه گیري و مسیر رشد
با سرمایه گذاري هدفمند، تمرکز روي تولید محتواي ارزشمند و تبلیغات هدفمند، می توان به سودآوري 
پایدار طی 6 ماه رسید. این بیزینس قابلیت رشد و مقیاس پذیري بالایی دارد و می توان آن را به مارکت پلیس 

تبدیل کرد.


